
SALGS- OG 
LEVERINGSBETINGELSER



Salgs- og 
leveringsbetingelser

“Hvordan sikrer du din virksomhed, og dine kunder, mod unødig
usikkerhed omkring ansvaret, hvis noget ikke går godt”?



Hvorfor ?

▪ Klare aftaler under aftalte forudsætninger
▪ Fordel for alle parter

▪ Minimere risikoen for tvivl

▪ Stå ved din ret – og dit ansvar



DM&E, “membersite”

▪ https://dmoge.dk/

▪ https://medlem.dmoge.dk/medlemsservice/vaerktoejer/

https://dmoge.dk/
https://medlem.dmoge.dk/medlemsservice/vaerktoejer/








CA

Ca. 300 t

2,62/100kg

Ca. 800.000,-
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